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Resolver los problemas en
ealizadas a 108

Sistema de compras y ventas
En una empresa de ventas al por mayor s& necesita mantener registro de todas las ventas f
el fin de llevar actualizado el stock disponible de los productos que comercializa también
les toda transaccion

dores. Por cuestiones fisca
persona o empresa en p
determinado © qué compr

articular esto le

clienies: Ademas, con
realizadas a sus provee
as se realizaron

egistro de 1as compras
lizarse a nombre de una

ta al por mayor debe rea
& ventas se realizaron a un cliente

necesita tener T

de compra o, Ven
permite entre otras c0sas saber qu
a un proveedor particular.
Habiendo realizado una entrevista al gerente de comercializacién del
realizar el registro de las ventas ¥ compras realizadas. El sistema de
stock de los productos cada vez que s€ realiza una transaccion.
La empresa realiza principaimente ventas al por mayor; pero tam
jas ventas al por mayor, necesitan llevar registro de quién es el ven
cliente que realiza la compra. En el caso de las ventas al por menor, €so N
informacién de la venta.
En todas las ventas deben registrar minuciosamente qué productos son vendidos Y qué can
producto, el numero de 1a factura asociada 2 12 venta y cual fue el monto de 1a misma.
Con respecto a los productos dué comercializan indico que de cada producto s€ mantiene un codigo que lo
identifica, una descripcion, €l rubro al que pertenece (e} libreria, ferreteria, jardin, decoracion, almacén, etc), el
precio al por mayor y al por menor, Y €l stock disponible en deposito.
De los clientes que realizan compras al por mayor se necesita conocer su nombre © razén social, numero de
de contacto; Y S€ le asigna un codigo numeérico que lo identifica. De cada

cuit o cuil, direccion Y teléfono
yendedor sé registra. nombre, apellido, direccion, telefono, ¥ su numero de legajo.
Con respecto @ las compras, éste nos indico que también necesitan llevar registro de las compras de productos
ro de la factura asociada, con qué proveedor
de los

alizan. Registran cada compra indicando: 1a fecha y el nume
pra de un determinado producto. También nos dijo que

0s explicié gue necesitan

a empresa este n
la i.nformacibn de

be mantener actualizada
bien realiza ventas al-por menor. En caso de
dedor que realiza la venta y quien s el
o es necesario, solo registran 12

tidad de cada

gue re
realizan la transaccion y qué cantidad se com
proveedores mantienen solamente su cuit, nombre, direccion y teléfono de contacto.
os encargados de registrar las ventas mientras que la compras son registradas por

Los vendedores son |
personal administrativo de la empresa.
Desde la gerencia de comercializacién se necesita, entre otra
consultas de stock a fin de decidir futuras compras. A

E| responsable del departamento de ventas nos indico que para el caso de ventas al por mayor. a veces ofrecen

la posibiiidad de pagar en mas de pago. ; indicarse si 12 venta s€ cancela en el momento 0 $€

- hara en varios pagos. En cas i agos, al momento de cada pago s€ registrara 1a fecha

y el monto del pago realizado, un lizado el ultimo pago ja venta se indica como pagada.
E| departamento de ventas esta interesado €n poder consultar, entré otras cosas, todas las ventas que aun no
de \a deuda.

hay sido canceladas, conociendo el cliente deudor y el monto
s e SO S

s cosas, contar con la posibilidad de realizar

i e

idades del negocio.
or”. Dar una

Ejercicio 1- Dominio ¥ requerimientos funcionales
a) Identifique ¢ sles son las princ

~b) Describir el requerimiento func

~ descripeion (textual) de los flujos
¢) Dar un diagrama de asos de uso, po

de la materia.

ipales entidades y cuéles las principales activ
ional asociado ala realizacion de una «\lenta al por may

de datos de entrada y/o salida qué requiere y/o genera

ner un nombre adecuado a cada caso de uso utilizando las convenciones




